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	Recursos para Administración del Sistema de Ventas.

www.uventas.com 


  *************************************************************************************************


Toque aquí para bajar más formularios: (  www.uventas.com
	Asignación de Cuota Anual de Ventas al Vendedor:


	Para:

(Vendedor)
	
	
	Cuota Anual de Ventas

	De:

(Gerente de Ventas)
	
	
	Período año:
	

	Fecha:

(Hoy)
	
	
	Total en $
	


	

	Estimado (a) ______________ .

De acuerdo con la planificación de ventas realizada para el período, se le ha asignado su cuota de ventas esperada según el cuadro siguiente. 

	Mes:
	Producto No.1
	Producto No.2
	Producto No.3
	Meta Mensual:

	
	Vendió el año pasado
	Meta Esperada
	Vendió el año pasado
	Meta Esperada
	Vendió el año pasado
	Meta Esperada
	

	Enero:                      
	
	
	
	
	
	
	

	Febrero:
	
	
	
	
	
	
	

	Marzo:
	
	
	
	
	
	
	

	Abril:
	
	
	
	
	
	
	

	Mayo:
	
	
	
	
	
	
	

	Junio:
	
	
	
	
	
	
	

	Julio:
	
	
	
	
	
	
	

	Agosto:
	
	
	
	
	
	
	

	Setiembre:
	
	
	
	
	
	
	

	Octubre:
	
	
	
	
	
	
	

	Noviembre:
	
	
	
	
	
	
	

	Diciembre:
	
	
	
	
	
	
	

	

	Total Anual 
	
	
	
	
	
	
	


Material original producido por La Universidad de las Ventas.
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Recurso gratuito puesto a su disposición por LA UNIVERSIDAD DE LAS VENTAS. WWW.UVENTAS.COM

